
日本ユニシスグループ経営戦略日本ユニシスグループ経営戦略

“ Re-Enterprising2003 “
- サービス事業の本格拡大に向けて -

日本ユニシス株式会社
代表取締役社長

島田 精一

平成１５年５月１３日

Unisys



All Rights Reserved. Copyright 2003 Nihon Unisys, Ltd.

• コスト構造改革の進展
• 「ビジネス創造」 新規ビジネスへの取り組み活発化
• Action Plan推進による着実な企業変革

H15数値目標: 連結営業利益 100億円、ＲＯＥ 5.2％

サービス事業の本格的拡大と収益向上をめざした
新たなビジネスモデルへの転換

グループ戦略の強化経営基盤強化
経営課題への
提案力向上

Re-Enterprising2003

　　ReRe--Enterprising 2002Enterprising 2002

経営方針と戦略

ReRe--EnterprisingEnterprising
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顧客のビジネス戦略を、
最も効果的に、最も迅速に実現

経営課題
解決力の強化

ビジネス開発センター

の新設

顧客への
提案力の強化

事業部門の
再編

経営課題に対する提案能力の向上経営課題に対する提案能力の向上

サポート・運用能力

の強化

UALへの

機能集約

ｼｽﾃﾑ構築力

の強化

USK、
各SW子会社
への機能集約

グループ再編による効率化と専門性向上グループ再編による効率化と専門性向上

Re-Enterprising2003

顧客価値創造企業

戦略戦略

使命使命

新たなビジネスモデル新たなビジネスモデル
顧客価値創造モデル

人事制度改革基盤基盤
人材育成・確保 経営機構改革

生産性向上
10%改善運動
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顧客知識の蓄積・活用

日本ユニシスグループのビジネスモデル

●ソリューション提供力や
コンサル能力の強化

●経営課題のソリューションを
重点的にマーケティング

●バリュー・パッケージの
企画開発 ●顧客内部の検討の支援

●現場状況、経営課題の
理解に基づく提案

●システム投資による
競争力強化､ROIの明示

●経営課題の解決に向けて、
確実かつ効率的にシステムの
構築・導入

●稼動後のサポート、提
案によるROI向上支援

●システムの利用状況
　モニタリング

●各フェーズで得た
顧客知識の蓄積・活用

日本ユニシスグループが一貫したサービスを提供
さらに、同業種や異業種に向けて拡大させる

顧客の経営課題解決に向けて、顧客の経営課題解決に向けて、

顧客価値創造モデル顧客価値創造モデル

アライアンス、M&Aアライアンス、アライアンス、M&AM&A
日本ユニシス日本ユニシス グループ各社グループ各社

運用・保守・
モニタリング

構築・導入提案
プリセールス

コンサル
商品開発・

マーケティング
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ビジネス開発センター （Business Development Center）

IT分野の要素技術IT分野の要素技術

ビジネス
　コンサルタント

先端技術
　アナリスト　

ビジネスモデル
･プロセス

ビジネスモデル
･プロセス

ITモデリング・
システム構築技術

ITモデリング・
システム構築技術

事業戦略事業戦略

ITプラットフォームITプラットフォーム

ITアーキテクト
ソリューション
デベロッパー

お客様の経営とお客様の経営とITITの領域の領域

商品企画、購買の
プロフェッショナル

ＩＴビジネスの
ファシリテータ

新たな
経営課題

先端技術

確実なシステム構築・導入
と徹底した運用支援

確実なシステム構築・導入
と徹底した運用支援

日本ユニシスの強み日本ユニシスの強み日本ユニシスの強み
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日本ユニシス：
・ グループ戦略推進
・ 新規事業企画
・ 商品企画
・ R&D機能等

高付加価値ビジネスを
　　創造

ユニアデックス：
サポートサービス力

　　強化（400人の出向）>　　

グループ連携強化
グループガバナンス
人材交流
シェアードサービス

日本ユニシス
グループ

サポートサービス
マーケティング ＆

ビジネス開発

アウトソーシング＆ xSP

グループサービス プロダクト他

システムサービス

日本ユニシス日本ユニシス

日本ユニシス・ソフトウエア
日本ユニシス・エクセリューションズ
北海道ソフト・エンジニアリング
東北ソフト・エンジニアリング
中部ソフト・エンジニアリング
関西ソフト・エンジニアリング
　　広島ソフト・エンジニアリング
　　　　九州ソフト・エンジニアリング
　　　　　　　国際システム

ユニアデックスユニアデックス

日本ユニシス･ラーニング
O.S.エンジニアリング

日本ユニシス・サプライ

日本ユニシス情報システム
エイタス

トレードビジョン

日本ユニシス・ビジネス
日本ユニシス･アカウンティング

NULシステムサービスコーポレーション

日本ユニシス・ソフトウェア
およびS/W各社：

機能集約による
　　システムサービス力
　　強化
　 （1,200名の出向）　　

グループ全体でシームレスなサービスを提供
グループ再編成による機能集約と

専門性の向上
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・am/pm 殿 電子マネー活用
・SAPコンサルティング強化

・北海道５信用金庫殿
　勘定系共同システム
・百五銀行殿基幹系システム
・BPO事業に本格着手
・AMO事業を拡大

・北海道の産官学共同による
　タンパク質立体構造解析システム
・共同マーケティング基盤「マルシェルジュ」

・ミッションクリティカル・ システム
　の実現
・オープンミドルウェア
　　MIDMOST
・.Netビジネスの推進

・ICタグ、センサーなどを利用した
ビジネスプロセスの迅速化

　　(ROMA)
・テレマティクス市場参入

・BS7799／ISMSをベースとした

　コンサルティング
・セイコーインスツルメント殿とasaban
との共同事業(アライアンス)

コンサルティング

Windowsビジネスアウトソーシング事業

ビジネス
アグリゲーション

ユビキタス

セキュリティ

主な顧客価値創造、新事業分野への取組み
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主な事業分野別フォーカス

平成１５年度

新規ビジネス企画開発
経営課題へのコンサルティング
先端技術への取り組み

BDCが支援

顧客のビジネス戦略を、
最も効果的に、最も迅速に実現

中央金融機関向けビジネス拡大
資金証券、証券決済分野の更なる強化
地域金融機関のアウトソーシング推進

金融

戦略ソリューションの市場投入／拡販
大手メーカにおけるビジネスエリア拡大

自動車

小売／DM／アパレル／製造分野等への
　　ソリューション提案強化

SAP on ES7000の本格展開

I&C

電子政府案件の拡張ビジネス
自治体ソリューション拡販と

　　アウトソーシング／ASP推進

官公庁

業界特化ソリューションの展開強化

電力

運輸／旅行等重点顧客への
　　深耕と新分野獲得

医療分野におけるソリューション強化

社会公共

MSP（統合運用管理）サービスの本格展開
アライアンスパートナーとの協業ビジネス拡大

ユニアデックス

NULグループのシステム構築専門企業として高品質・高生産性を追求
ERP／CRM分野をはじめとした独自ビジネス拡大

日本ユニシス・ソフトウェア

テレコム＆メディア

キャリア向け重点ソリューション投入
ビジネスパートナー化の推進

顧客価値の実現
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（注）本資料で記述しております業績見通し等の予測数値は、現時点での入手可能な情報による判断および
　　　仮定に基づき算定しており、リスクや不確定要素の変動および経済情勢等の変化により、実際の業績は、
　　　本資料における見通しと大きく異なる可能性があることをご承知おきください。



補 足 資 料
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平成１４年度における主な活動内容／実績

－ 3月末で50アイテム中46アイテムが完了－

平成１４年度における主な活動内容／実績

－ 3月末で50アイテム中46アイテムが完了－

高い顧客価値を競争力ある価格で提供

CMMI、CMM認定取得 金融部門にてCMMIレベル3、Eテクノ
ロジ＆サービス部門にてCMMレベル3
を取得。他部門も取得準備中。

ネットワーク開発環境整備
による生産性・品質向上

地方ソフト会社の一部との間で運用
開始し、工数、コスト削減に寄与。グ
ループ各社への適用拡大目指す。

プロジェクトマネジメント
スペシャリスト短期育成

PMCC主催のPMS資格に多数合格。
今後のビジネス拡大への対応、生産
性/品質向上を図る。

国際調達推進 品質・納期・コストに優れた中国協力
会社への発注試行を開始。調達コスト
低減を推進。

グループ共通のセキュリ
ティ対策、ナレッジ共有

グループ共通のセキュリティポリシー
充実、グループ内での“ナレッジヤッ
ホー”の活用。

資金効率化、適正現預金
水準の見直し

長短借入金100億円以上の圧縮を
実行。機動的な調達を行い資金調
達コスト約2億円削減。

プロフェッショナルとしての判断、行動

ビジネスモデルの変化に対応し、新人事
制度に関する労使間協議実施。15年度の
導入を目指す。

人事制度見直し

ビジネスリーダ育成のため、社内ビジネス
スクール（Unisys Management Academy）
を立ち上げ、第１期生30名が卒業。次年度
も拡大実施予定。

準備開始から7ヶ月という短期間で、H15年4
月に認証取得。今後もｸﾞﾙｰﾌﾟ各社への範囲
拡大を図る。

ビジネストレーニング
教育の見直し／徹底

ISO14001の認証取得

コンプライアンス体制
の確立

四半期決算の実施・
公表

ｸﾞﾙｰﾌﾟｺﾝﾌﾟﾗｲｱﾝｽ委員会を発足する等、ｺ
ﾝﾌﾟﾗｲｱﾝｽ推進をｸﾞﾙｰﾌﾟ全体に拡大。ｺﾝﾌﾟ
ﾗｲｱﾝｽﾊﾝﾄﾞﾌﾞｯｸ配布、研修会開催。

タイムリーディスクロージャーを目指し、
H14/3Qより開示をスタート。

重点／新規分野へ
の注力

アウトソーシング、ビジネスアグリゲーション、
ブロードバンド、Ｅビジネス等の各分野におい
て、新規ビジネスの発掘、先進技術への対応、
新規顧客開拓を積極的に推進。

→個々の分野の事例等については別記参照

新たなビジネスモデルによる収益源開拓

Action PlanAction Plan Re-Enterprising アクションプランⅡ総括

ストックオプション
制度導入

個の活性化と企業価値増大を目指して
ストックオプション制度の導入を検討。
株主総会決議を経て今年度導入予定。
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““Life Line on DemandLife Line on Demand””

サイバーデリス便サイバーデリス便

電子マネー「電子マネー「EdyEdy」」

●商品の在庫状況をリアルタイムに確認し、発注

できるコンビニ初のサービス。

●ログインしたお客様の購入傾向や趣味嗜好を

もとにしたOne-to-oneサービス。

●コンビニ初、最新の非接触型ICカード技術

を利用した電子マネー「Edy」。

●弊社が経営コンサルティングを含めた総合

的なITベストパートナとして参画

株式会社am/pmジャパン殿の社会的使命“Life Line on Demand”
の具体的実現に、経営コンサルティングからお手伝いしました。

経営コンサルティング事例：経営コンサルティング事例：am/pmam/pmジャパン殿ジャパン殿
コンサルティングコンサルティング

米国Unisys社
“TEAMmethod”をベースに

した“e-Cycle”方法論

ITコンサルティングサービス
「LUCINA」

11
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TMTM

ES7000ES7000を武器に！を武器に！ トータルソリューションを提供トータルソリューションを提供

受注実績の拡大受注実績の拡大 体制の強化体制の強化

H13年度

受注実績

4社

H13年度

受注実績

4社

H14年度

受注実績

12社

H14年度

受注実績

12社 SAP認定コンサルタント資格は
グループ全体で延べ194名に。

（2003.5.12現在）

●大規模ミッションクリティカルな　
　SAPシステム稼動を可能にする
　高可用性

●SAPコンポーネントのCPU負荷
　に合わせてCPU配分を動的に
　変更できるDynamic Partitioning、
　等々

ES7000は、まさにSAPシステムを
稼動するためのWindowsマシン！

SAPSAPコンサルティング・ビジネスの強化コンサルティング・ビジネスの強化
コンサルティングコンサルティング

12
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0

100

200

300

400

500

600

700

H12年度 H13年度 H14年度 H15年度見込み H16年度見込み

連結アウトソーシング関連ビジネス売上

アウトソーシング

(億円)

アウトソーシング事業の順調な拡大（連結）アウトソーシング事業の順調な拡大（連結）
アウトソーシングアウトソーシング

ＢＰＯによる売上成長加速

(＊アウトソーシングに伴うHW, SW関連売上を含む)

13
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日本ユニシスのアウトソーシングPowerRental®が、お客様の企業変革を実現します。

ITに関する業務に加えて間接業務全般のビジネスプロセスを広範囲

かつワンストップで提供します。

ホスティング、ハウジング、ヘルプデスク、ネットワークサービスから情報
システム全般の運用までを提供。情報システム部門の人材確保と最新
技術習得に関する負担を軽減できます。

徹底した標準化により共有可能なハイ・コストパフォーマンスなデータセ
ンター環境をベースに、ITリソースを”必要なとき・必要なだけ・適正な価
格”で提供します。

ビジネス・プロセス・アウトソーシング（BPO）

ITアウトソーシング/システムズ・オペレーション（ITO/SO）

ITユーティリティサービス

業務アプリケーションのライフサイクル全般（企画・設計・開発から運用・
保守・管理まで）を提供します。

アプリケーション・マネジメント･アウトソーシング(AMO)

NEWNEW

セキュリティポリシーの策定コンサルティングからISMS構築、運用管理、

有事対応までを提供します。

ハイセキュリティ・アウトソーシング・サービス

High Security 
Outsourcing 

Service

High Security 
Outsourcing 

Service

IT　Utility
Service

IT　Utility
Service

BPOBPO

ITO
&

ITO
&
SOSO

AMOAMO

NEWNEW

NEWNEW

アウトソーシングアウトソーシング Enterprise Transformation by

14
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アウトソーシング
平成14年度にサービスを開始した金融アウトソーシング事例

アウトソーシング

15

（平成15年秋から加盟）

札幌・室蘭・空知・苫小牧・旭川の5信用金庫殿
　　勘定系システムのアウトソーシングを受託・提供開始（平成15年1月）

札幌・室蘭・空知・苫小牧・旭川の札幌・室蘭・空知・苫小牧・旭川の55信用金庫殿信用金庫殿
　　勘定系システムのアウトソーシングを受託・提供開始（平成15年1月）

百五銀行殿
　　基幹系システム等の運用アウトソーシング本番稼働開始（平成14年5月）

百五銀行殿百五銀行殿
　　基幹系システム等の運用アウトソーシング本番稼働開始（平成14年5月）

・24hours×7days対応　　　　・最新技術の活用

・安全対策強化　　　　　　　　・情報システムの品質向上

・早期市場投入　　　　　　　　・顧客サービス向上　

・情報化投資費用の削減

・戦略分野へのＩＴ技術要員のシフト　

・スケールメリットを活用しながらの独自性の追及

・24hours×7days対応　　　　・最新技術の活用

・安全対策強化　　　　　　　　・情報システムの品質向上

・早期市場投入　　　　　　　　・顧客サービス向上　

・情報化投資費用の削減

・戦略分野へのＩＴ技術要員のシフト　

・スケールメリットを活用しながらの独自性の追及

＜期待効果＞

・安定的・効率的・高品質なシステム運用

・物理的・経済的負担や設備投資負担の軽減

・運用コストを今後8年間で約10%削減

・行員の重点分野への再配置など柔軟な施策の打ち出し

・安定的・効率的・高品質なシステム運用

・物理的・経済的負担や設備投資負担の軽減

・運用コストを今後8年間で約10%削減

・行員の重点分野への再配置など柔軟な施策の打ち出し

＜期待効果＞

百五銀行本店

旭川信用金庫 室蘭信用金庫

空知信用金庫苫小牧信用金庫

北海信用金庫札幌信用金庫
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ITに関する業務だけでなくノンコア業務のビジネスプロセスをワンストップで提供。企業の
利益に直接貢献する戦略的ビジネスにフォーカスするための時間とリソースが生まれます。

特定業務にスキルを持つアウトソーサに業務運営を委ねることに
より、社内運用の場合と比較して、
①品質の向上（Quality）
②市場競争原理を活かした低コストの実現（Cost performance）
③常に最新の技術をタイムリーに活用すること（Delivery Date）
が可能となる。

優れたQCDの実現

開発 調達 生産
物流物流

販売 サポート

　アウトソーサアウトソーサ
　　－物流業務　　－物流業務
　　－物流システム　　－物流システム

競争力の弱いビジネス競争力の弱いビジネス
プロセス、ノン・コアのビプロセス、ノン・コアのビ
ジネスプロセスを一括しジネスプロセスを一括し
て専門業者へ委託て専門業者へ委託

実現例

自社のリソースでは実現できなかった業務改善や新たな付加価
値（ビジネスバリュー）を創出できる。また、アウトソーサとの協業
によって、コストセンタであったプロセスが利益を創造する機能
へと機能転換を図ることができる。
→お客様グループ内の共通業務を新たな付加価値を創出する
ビジネスへと転換する提案ができる。

イノベーションの創出

Ａ本社Ａ本社Ａ本社 子会社子会社子会社
Ａ子会社Ａ子会社Ａ子会社

ｼｪｱｰﾄﾞｻｰﾋﾞｽｾﾝﾀｰｼｪｱｰﾄﾞｻｰﾋﾞｽｾﾝﾀｰｼｪｱｰﾄﾞｻｰﾋﾞｽｾﾝﾀｰ

ノン・コア
業務

グループ内の共通業務をシェアードサービスセンタグループ内の共通業務をシェアードサービスセンタ
化し、グループ経営のスリム化を図るとともに、化し、グループ経営のスリム化を図るとともに、
外部企業への販売により新たなビジネスを創出外部企業への販売により新たなビジネスを創出

Ｂ社Ｂ社Ｂ社

C社CC社社

D社DD社社 ｱｳﾄｿｰｻｱｳﾄｿｰｻｱｳﾄｿｰｻ
ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ契約ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ契約

外販ﾋﾞｼﾞﾈｽ外販ﾋﾞｼﾞﾈｽ

創出例

ノン・コア
業務

ノン・コア
業務

出資・ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ契約出資・ｱｳﾄｿｰｼﾝｸﾞ契約

アウトソーシング
ビジネス・プロセス・アウトソーシング（ビジネス・プロセス・アウトソーシング（BPOBPO））

アウトソーシングアウトソーシング
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(株)アイ･エス･ティ北海道

北海道大学

（株)オープンループ

日本ユニシス(管理法人)がビジネス・プロデュース

(株)シーズ･ラボ

経済産業省H14年度補正予算による地域新生コンソーシアム事業に選定経済産業省H14年度補正予算による地域新生コンソーシアム事業に選定

・北海道発のビジネスとして1大学5企業が協力し、タンパク質立体構造解析に関するビジネスを事業化
・日本ユニシスが提唱するe-Japan、地域活性のためのビジネスアグリゲーションの具現化
・バイオ技術と高速計算、並列計算および暗号化ITを駆使したタンパク質自動立体解析システムの開発、　
　ASP事業

ポイント

バイオ研究者として国内で五指に入る稲
垣冬彦教授を中心とし、特許申請中のタン
パク質解析ツールをもとに実用化に向け
たバイオ技術研究を行う

バイオ研究(システム化)にIT技術を使って

タンパク質立体構造決定自動化の手段を
研究する

情報セキュリティ技術の組み込みを得意とし、
ASP基盤への暗号組み込みを研究する

北電グループのIDC事業社で、事業化では
ASPの役割を担う

専門会社を設立予定

協力：三井物産(国外企業への販売チャネル)

・企業、研究所からの
　受託解析業務
・解析ASP事業

(株)生物有機化学研究所

北電グループ会社で、民間のバイオ研究機
関。稲垣教授と共同で研究を実施

ビジネスアグリゲーションアウトソーシング
北海道、産官学連携によるタンパク質立体構造解析ビジネス北海道、産官学連携によるタンパク質立体構造解析ビジネス

ビジネスアグリゲーションビジネスアグリゲーション
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ニッセン殿会員（20～50代女性）

“セグメント化”“アクティブ”“大量”

ニッセン殿カタログ送付時にダ
イハツ殿のチラシ等を同送

http://www.marcierge.com
+

http://www.marcierge.com

ダイハツ殿
キャンペーンページ

コンテンツ

コンテンツ

コンテンツ

・顧客情報登録
・パーミッション

獲得

・顧客情報登録
・パーミッション

獲得

インセンティブ
付“クーポン”

インセンティブ
付“クーポン”

①セグメント化
された対象者への
アプローチ

ダイハツ殿ディーラ

情報情報

③ダウンロード

④ディーラへの送客

⑤状況確認、
　　実績反映
　　効果測定

コミュニケーション

②キャンペーン
サイトへの誘導

ディーラへ持参された
チラシをMarcierge側

へ返送いただき，個別
情報をMarcierge側で

入力

チラシ
直接持参

ビジネスアグリゲーションアウトソーシング
　　　　 ダイハツ殿とニッセン殿による共同マーケティングをプロデュースダイハツ殿とニッセン殿による共同マーケティングをプロデュース
ビジネスアグリゲーションビジネスアグリゲーション

マルシェルジュによる共同マーケティング事例
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＜衣料品＞
ジャケットに付けたRFIDタグと棚や試
着室に付けたセンサによって、消費者
が何を手に取り、何を買わずに戻した
かといった購入前の情報や顧客導線
情報採取できることで、既存ＰＯＳ情
報と組合せたマーケティングや商品
開発に活用できる。

RFID センサ カメラ

＜銀行窓口＞
銀行からのDM（RFID付）あるいはＩ
Ｃカードを持って入店すると、ゲート
センサーにより顧客が特定され、顧
客属性、訪問目的などＣＲＭシステ
ムとの連動した迅速な窓口業務が
可能となる。

ICカードRFID センサ

＜物流＞ ＜食品＞

　　　　ROMAROMAへの道への道
ユビキタスユビキタス

■ ROMAサービス・メニュー、ROMA製品リリース（H15.5予定）

■ 米国MITが主催するAuto-IDセンターに加入（1/22　日本支部設立）
-Auto-IDセンター加入企業と共同で実証実験を開始

＊お客様にいち早くAuto-IDセンター対応ソリューションを提供することが可能に

■ 小売、運輸、サービス業等のお客様と実証実験、テストマーケティングを展開

ROMAの応用例ROMAの応用例

ROMA(Resource Operation Management Architecture)とは、無線ICタグやカメラ、
GPS、センサ等のデバイスから入手できる情報と既存のシステムを連携し、お客様に新

たな価値を提供するユビキタス統合インフラです。
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62

76

110

0
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40
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80
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H13年度 H14年度 H15年度(計画)

ES7000受注台数

H14年度 H14年度

Ｗｉｎｄｏｗsビジネスビジネスアグリゲーションアウトソーシング
　　　　 WindowsWindowsによるミッション・クリティカル・システムの実績によるミッション・クリティカル・システムの実績

WindowsWindowsビジネスビジネス

「ES7000」の高可用性と「MCSC」のサポート力
が評価され、カブドットコム証券殿から表彰

新規ユーザ
29%

ユーザ内新規
64%

ユーザ内増設
7%

ES7000新規/既存設置比率ES7000用途別販売比率

パッケージ
32.9%

ＡＰ開発
10.5%その他

2.6%
サーバ統合

14 5%

大規模DB
8.6%

ＤＷＨ
17.1%

Web System
3.3%

SAP
10.5%

・実機をMSサポートセンターに設置し、マイクロソフト社と
共同でサポート(日本ユニシスのみ)　

・6月に64ビットWindowsサーバを発表予定

・99.99%の稼働保証など多彩なサポートサービスを提供

・多数の基幹系事例(国内信販殿、イズミ殿、セコム殿、etc.)

・160社200台の導入実績

(Windows Datacenter Serverの国内シェア７割)

H14年度
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ＭＩＤＭＯＳＴは、ＯＳ等の基本ソフトウェアとアプリケーションの中間に位置し、
バージョンアップ時の影響をＭＩＤＭＯＳＴが吸収し、アプリケーションへの影
響を極小化することができます。

◆ＭＩＤＭＯＳＴはWindows OSの他に、UNIX(Solaris)、Linuxにも対応予定。

ＭＩＤＭＯＳＴが吸収
しアプリケーション
への影響を極小化

ＯＳＯＳ

DBMS S/WDBMS S/W通信 S/W通信 S/W

これまでは・・・

・新機能享受のために基本ソ
フトウェアをバージョンアッ
プしたいが、アプリケーショ
ンへの影響が心配……。

業務

アプリケーション

業務

アプリケーション

ＯＳＯＳ

DBMS S/WDBMS S/W通信 S/W通信 S/W

これからは・・・

ＭＩＤＭＯＳＴＭＩＤＭＯＳＴＭＩＤＭＯＳＴ

業務

アプリケーション

　　オープンミドルウェア「　　オープンミドルウェア「MIDMOSTMIDMOST」」
WindowsWindowsビジネスビジネス

オープンとメインフレームで培った技術を結集、Windows2000環境で初のミドルウェア

21
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　　グンゼ殿、経営層向け総合ポータルサイト構築　　グンゼ殿、経営層向け総合ポータルサイト構築
WindowsWindowsビジネスビジネス

22

・顧客の声を迅速に反映
・販売・生産統合による拡販強化、全体最適
・経営意思を現場へスピーディに伝達/浸透

グンゼ殿の課題

経営判断支援ポータルシステム経営判断支援ポータルシステム
「「ee--G CockpitG Cockpit」」を開発を開発

システム構築のポイント

・リモートポートレットを使用し、グルー
プ間での情報利用の利便性を向上

・「LUCINAテクニカルキット」を適用し、

保守が容易で変更に強いシステム
の構築をサポート

・開発ツールをVisualStudio.NETで統
一、システム稼働環境にはMicrosoft

.NET Frameworkを採用

.NETによるメリット

・Microsoft .NETによるXML WebサービスとWebサービス技術を利用した情報部品リモートポートレットを使用する
ことにより、点在する情報を利用側と提供側で独立管理。「e-G Cockpit」内の情報はドラッグ＆ドロップにて自グルー
プのWebページやアプリケーションに貼り付け可能。

・VisualStudio.NET、Microsoft .NET Frameworkの採用により成果物の再利用性が向上し、以後高い開発生産性の

維持が可能

Microsoft .NET環境を

全面的に採用

トップのビジョン・方針を各マネジメントレベルのテーマ・指標にBreakDownし、全社員がベクトルを合わせて

（一丸となって）業務に取り組み進度管理と問題点の見える化・共有化ができる仕組みの構築

トップのビジョン・方針を各マネジメントレベルのテーマ・指標にBreakDownし、全社員がベクトルを合わせて

（一丸となって）業務に取り組み進度管理と問題点の見える化・共有化ができる仕組みの構築

営業・生産現場営業・生産現場

部門責任者
スタッフ

部門責任者
スタッフ

経営層
事業責任者

経営層
事業責任者

経営情報
　・全体の進度状況・問題点を
　　網羅的に把握
　・経営戦略を策定

事業部（部門）情報
　・事業部(部門）の状況を把握

営業・生産現場情報
　・各業務の情報を把握

【利用層】 【データ】 【利用形態】

集約データ

基幹系データ
(営業・生産・会計データ)

情
報

戦
略
方
針

フロー

e-Ｇ Cockpit
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・eラーニングの構築(6000ユーザ)
　→全従業員(派遣含む)向け情報セキュリティ教育

・BS7799認証取得の実績がある
・業界のガイドラインを認識できている
・アドバイスだけでなく成果物を作成してくれる

・BS7799認証取得の実績がある
・業界のガイドラインを認識できている
・アドバイスだけでなく成果物を作成してくれる

採用の決め手

・社員のセキュリティリテラシの向上
・業界団体からの圧力への対応
・米国進出への準備

・社員のセキュリティリテラシの向上
・業界団体からの圧力への対応
・米国進出への準備

顧客のニーズ

★ 簡易アセスメント(対象：最も社員から利用される業務システム)
★ 情報セキュリティポリシー文書の策定
★ 利用者ガイドライン(eラーニングコンテンツ)の策定

★ 簡易アセスメント(対象：最も社員から利用される業務システム)
★ 情報セキュリティポリシー文書の策定
★ 利用者ガイドライン(eラーニングコンテンツ)の策定

コンサル内容

コンテンツビジネスへの展開

顧客とのリレーション継続

新サービス(システム構築)の提案

次フェーズへ

受注受注

受注受注

新規参入新規参入

・アドバイザリーサービスの提供

日本ユニシスにとっての利点日本ユニシスにとっての利点

セキュリティＷｉｎｄｏｗsビジネスビジネスアグリゲーションアウトソーシング
　　セキュリティ・コンサルティング事例（大手製薬会社殿）　　セキュリティ・コンサルティング事例（大手製薬会社殿）

セキュリティセキュリティ

コンテンツ作成
(ユニシスラーニング）

ASP基盤
(asaban)
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メ
モ
リ

CPU

APｻｰﾊﾞｰ

ＩＤＳサーバー（オプション）

Internet
必要な都度‘Pull型’

で最新情報を取る

障害通知／監視

　　　　　　　ﾃﾞｨｽｸ保護装置

Secure　Disk　Protection（ＳＤＰ）

WWWｻｰﾊﾞｰ

アンチウィルスサーバー

（オプション）

ファイアーウォール

　ＵＲＬフィルタリング

　　　運用管理／監視

下位サーバの監視“TrustGate”

TrustGateｾｷｭﾘﾃｨ・

ﾏﾈｼﾞﾒﾝﾄ・ｾﾝﾀｰ
（日本ユニシス）

•セキュリティ技術／技術者不足

•24時間365日の維持／運用管理の負荷

•セキュリティ破壊の脅威

•維持／管理／監視／保守の４つの要素をカバーしていない。

•セキュリティの脅威を受ける事を前提とした商品は少ない。

•１００％の安全は有り得ない。

インターネット運用における企業の課題

•監視サービス
•セキュリティアップデートサービス
•ハードウェア保守サービス

TrustGeteセキュリティ・マネジメントの解決策

運
用
面

製
品
面

•アプライアンス+サービスによる解決策

　　維持／管理／監視／保守の全ての要素をサポート

•ＳＩＩの特許技術による物理的なｿﾌﾄｳｪｱ保護

　　再起動によるすばやい原状復帰

•日本ユニシスの実運用ﾉｳﾊｳのﾌｨｰﾄﾞﾊﾞｯｸ

ﾕｰｻﾞ管理者

連絡

セキュリティＷｉｎｄｏｗsビジネスビジネスアグリゲーションアウトソーシング
　　　　SIISII殿とのセキュリティ共同ビジネス殿とのセキュリティ共同ビジネス

セキュリティセキュリティ
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　　業績好調　　業績好調続く続くユニアデックスユニアデックス
ユニアデックスユニアデックス

75.0 70.0
85.6

17.4
55.3

87.3

14.1

23.0

51.7

8.5

11.4

0.0

50.0

100.0

150.0

200.0

250.0

H12 H13 H14

エンタープライズ アライアンス キャリア その他

ユニアデックス独自売上推移

好調のポイント

・マネージドITサービス(NWインテグレーション、MSPサー
ビス、サポートサービスなど)の強化

・業界トップレベルにあるマルチベンダーサービス力によ
り、保守受託事業や新規大型アライアンス顧客を獲得

・エンタープライズ市場、キャリア市場において大規模コー
ルセンター、大規模ネットワーク構築案件を受注

(億円)
今後の注力分野

・MSP事業
・IPテレフォニー事業

・ストレージネットワーキング事業
・大規模セキュリティ事業
・グローバル展開（海外進出企業に対する海外
サポート力強化)

3.2

109.7
156.8

236.2
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